
 

หลักสูตรช่างปูกระเบื้อง 
จ านวน  35  ชั่วโมง  
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 

ความเป็นมา 
 อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพอิสระที่ผู้เรียนสามารถน ามาเป็นอาชีพหลักหรืออาชีพรองได้ เนื่องจาก
เป็นอาชีพท่ีผู้สนใจสามารถเรียนรู้ได้ง่ายไม่ยุ่งยาก ไม่มีต้นทุนในการประกอบอาชีพ เพราะเป็นอาชีพที่ใช้ฝีมือ 
และทักษะในการประกอบอาชีพ และในปัจจุบันที่พักอาศัยของประชาชนส่วนใหญ่ก่อสร้างจากวัสดุคอนกรีต 
ซึ่งการตกแต่งภายในและภายนอกจะนิยมใช้กระเบื้องเป็นส่วนประกอบทั้งพ้ืนบ้าน ผนัง ห้องน้ า และปัจจุบัน
ครอบครัวของสังคมไทยเป็นครอบครัวขยาย จึงมีการปลูกที่พักอาศัยมากขึ้น ท าให้ผู้ประกอบอาชีพด้านช่างปู
กระเบื้องขาดแคลน อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพหนึ่งที่เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพของผู้ที่ยังไม่มีงาน
ท าหรือผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพที่เป็นงานอิสระและมั่นคงได้ 

หลักการของหลักสูตร 
 1.เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพ่ือการมีงานท า 
 2.เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้จากการปฏิบัติจริง เพ่ือประโยชน์ในการประกอบอาชีพได้จริง 

จุดหมาย 

 ผู้เรียนมีความรู้ มีทักษะในการปูกระเบื้อง และประกอบอาชีพอย่างมีคุณธรรม สามารถประกอบ
อาชีพเลี้ยงตนเองและครอบครัวได้ 

กลุ่มเป้าหมาย 
 กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน 

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ 
2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 

โครงสร้างหลักสูตร 
1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ     จ านวน 7 ชั่วโมง  

1.1  ความส าคัญและประโยชน์ของการปูกระเบื้อง  
1.2  การประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้อง 

-  คุณธรรม จริยธรรมส าหรับอาชีพช่างปูกระเบื้อง 
1.3  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง 

1.3.1 ชนิดของกระเบื้อง 
 1) กระเบื้องปูพ้ืน 
 2) กระเบื้องปูฝาผนัง 
1.3.2 ชนิดของวัสดุปูกระเบื้อง 
 1)กาวซีเมนต์ส าหรับปูกระเบื้อง 



 

 2) ปูนปูกระเบื้อง (ปูนส าเร็จรูป) 
 3) ปูนทรายผสมเอง 

1.4 ประเภทของเครื่องมือที่ใช้ปูกระเบื้อง และวิธีใช้ 
1.5 ความปลอดภัยในการใช้เครื่องมืออุปกรณ์ 

 2. ทักษะการประกอบอาชีพ      จ านวน 15 ชั่วโมง  
(ทฤษฎี 5 ชั่วโมง ปฏิบัติ 12 ชั่วโมง)  

2.1  การเตรียมพ้ืนที่ 
2.2  การเตรียมกระเบื้องและวัสดุอุปกรณ์ 
2.3  วิธีปูพื้น 
2.4  วิธีปูฝาผนัง 
2.5  วิธีการเก็บรายละเอียดของชิ้นงาน 

3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ      จ านวน 13 ชั่วโมง   
 (ทฤษฎี 4 ชั่วโมง ปฏิบัติ 9 ชั่วโมง) 

3.1 การค านวณพ้ืนที่ และค านวณราคาในการปูพื้น/ปูผนัง 
3.2 การประชาสัมพันธ์ และการหาลูกค้า 
3.3 การควบคุมมาตรฐานของการบริการ 
3.4 การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 1. จัดกิจกรรมส ารวจและวิเคราะห์ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาด เพื่อให้
ผู้เรียนได้เห็นช่องทางการประกอบอาชีพ 
 2.ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ 
     -  เรียนรู้จากวิทยากร 
     -  เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง 

สื่อการเรียนรู้  
1. เอกสารประกอบการเรียนรู้, ใบความรู้ 

2. ใบงาน, แบบทดสอบ 

3. วิทยากร, แหล่งเรียนรู้, ภูมิปัญญา 

4. สื่อของจริง, ตัวอย่างประกอบการบรรยาย 

5. แบบสอบถามความพึงพอใจ  

 

 



 

การวัดและประเมินผล  

1. การประเมินความรู้ (ภาคทฤษฎี) 
ระหว่างเรียน สังเกตพฤติกรรมรายบุคคล การมีส่วนร่วม การอภิปราย การถาม-ตอบ  

การซักถาม และบันทึกผลการเรียนรู้ 
ก่อนเรียนและหลังเรียน  โดยการใช้แบบทดสอบ ใบงาน 
จากการปฏิบัติระหว่างเรียน โดยการใช้แบบทดสอบ สังเกตพฤติกรรมรายบุคคล การมีส่วนร่วม 
การปฏิบัติ การซักถาม และบันทึกผลการเรียนรู้ 

2. การประเมินผลทักษะ (การปฏิบัติ)  
ระหว่างเรียน สังเกตพฤติกรรมรายบุคคล พฤติกรรมกลุ่ม การมีส่วนร่วม และ

บันทึกผล 
การปฏิบัติเป็นรายบุคคลและรายกลุ่ม 

หลังเรียน   ดูจากผลงานหรือชิ้นงาน ประเภทต่างๆ  
3. การประเมินเจตคติ  

ระหว่างเรียน  สังเกตพฤติกรรมรายบุคคล การมีส่วนร่วม การอภิปราย การถาม-ตอบ  
การซักถาม และบันทึกผลการเรียนรู้ 

หลังเรียน แบบสอบถามความพึงพอใจ 
4. ประเมินผลการจัดการศึกษาต่อเนื่อง โดยใช้แบบ กศ.ตน.7(1) และแบบ กศ.ตน.7(2) 

- ความรู้ความเข้าใจเนื้อหาสาระ 20 คะแนน 
- ทักษะการปฏิบัติ 40 คะแนน 
- คุณภาพของผลงาน/ผลการปฏิบัติ 40 คะแนน รวม 100 คะแนน ผลการประเมิน ผ่าน/

ไม่ผ่าน 
การจบหลักสูตร   

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80    

2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60   

3. มีผลงานหรือชิ้นงาน  

เอกสารหลักฐานการศึกษา   
1. หลักฐานการประเมินผล   

2. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา   

3. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 

 

 



 

การเทียบโอน 

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรการศึกษาต่อเนื่องวิชาชีพหลักสูตรระยะสั้นสามารถน าไปเทียบโอนผลการเรียน

กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพ

วิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดท าขึ้น  
 



 

แผนการจัดการเรียนรู้ หลักสูตร หลักสูตรช่างปูกระเบื้อง 
 

วิชา/เรื่อง....หลักสูตรช่างปูกระเบื้อง            .............35........ชัว่โมง 
วันที่สอน................................................ครั้งที.่......           เวลา........................น. 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
จ านวนชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
1. ช่องทางการ
ประกอบอาชีพ  

1. ผู้เรียนบอกความส าคัญและ
ประโยชน์ของการปูกระเบื้องทั้ง
ในและนอกอาคารได้ 
2. วิเคราะห์ตนเองในการ
ประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้อง
สามารถบอกคุณธรรม จริยธรรม 
ส าหรับอาชีพช่างปูกระเบื้องได้ 
3. บอกชนิดกระเบื้อง วัสดุ 
ปูกระเบื้องและประเภทของ
เครื่องมือที่ใช้ในการปูกระเบื้องได้ 
4. อธิบายวิธีการรักษาความ
ปลอดภัยจากการใช้เครื่องมือวัสดุ 
อุปกรณ์ได้ 

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ 
1.1 ความส าคัญและประโยชน์ของการ 
ปูกระเบื้องทั้งในและนอกอาคาร 
    1.2 วิเคราะห์ตนเองในการประกอบ
อาชีพช่างปูกระเบื้อง และคุณธรรม 
จริยธรรมส าหรับอาชีพช่างปูกระเบื้อง 
2. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง 
   2.1 ชนิดของกระเบื้อง 
        1) กระเบื้องปูพ้ืน 
        2)กระเบื้องปูผนัง 
   2.2 ชนิดของวัสดุปูกระเบื้อง 
         1) กาวซีเมนต์ส าหรับปูกระเบื้อง 
         2) ปูนส าเร็จรูป 
         3) ปูนทรายผสมเอง 
2.3 ประเภทของเครื่องมือที่ใช้ 

1. ผู้เรียนศึกษาสื่อเอกสาร ใบความรู้ สื่อ
อินเตอร์เน็ต เกี่ยวกับความส าคัญ ประโยชน์ 
ความรู้เบื้องต้น คุณธรรมจริยธรรมเกี่ยวกับ
การปูกระเบื้อง 
2. ผู้เรียนสอบถาม สัมภาษณ์ พูดคุยกับช่าง 
ปูกระเบื้อง เกี่ยวกับอาชีพช่างปูกระเบื้อง 
3. น าข้อมูลจากการศึกษาสื่อ และจากการ
สัมภาษณ์ มาวิเคราะห์ตนเอง เพื่อตัดสินใจ
ประกอบอาชีพ 
4. น าผลการวิเคราะห์มาแลกเปลี่ยนกับผู้รู้ 
เพ่ือนในกลุ่มและวิทยากร 
5. สรุปช่องทางการประกอบอาชีพและ
ตัดสินใจของตนเอง 
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ปูกระเบื้องและวิธีใช้ 
2.4 ความปลอดภัยในการใช้เครื่องมือ
อุปกรณ์ 

2. ทักษะการ
ประกอบอาชีพ  

1. เตรียมพื้นท่ี กระเบื้อง วัสดุ
อุปกรณ์ และเครื่องมือในการ 
ปูกระเบื้องได้ 
2. ปูพื้น ได้ถูกต้อง 
3. เก็บรายละเอียดของงานได้
เรียบร้อยสวยงาม 
4. สรุปขั้นตอนและเทคนิคการ
ท างานได้ครบทุกข้ันตอน  

1. การเตรียมพ้ืนที่ 
2. การเตรียมกระเบื้อง 
3. การเตรียมวัสดุอุปกรณ์เครื่องมือ 
4. วิธีการปูพ้ืน 
5. วิธีการปูฝาผนัง 
6. วิธีการเก็บรายละเอียดของงาน 

1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้เกี่ยวกับประเภทของ
กระเบื้อง วิธีการปูกระเบื้องทุกวิธี 
2. ผู้เรียนศึกษาดูงานและสัมภาษณ์/สนทนา
กับผู้ประกอบ 
3. ผู้เรียนชมการสาธิตของวิทยากรพร้อม
สัมภาษณ์ขั้นตอนและวิธีการปูพ้ืนทุกวิธี 
4. ผู้เรียนฝึกปูพ้ืนทุกวิธี และฝึกเก็บ
รายละเอียดของงานตามใบงานจนช านาญ 
5. ผู้เรียนและผู้สอน ร่วมกันสรุปขั้นตอนและ
เทคนิคการท างานได้ครบทุกขั้นตอน 
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3. การบริหาร
จัดการในการ
ประกอบอาชีพ 

1. ค านวณพื้นท่ีและราคาค่าแรง 
ค่าวัสดุ ปูพื้นได้ 
2. หาลูกค้าและประชาสัมพันธ์
งานปูกระเบื้องได้ 
3. อธิบายมาตรฐานของการ
บริการปูกระเบื้องได้ 
 

1. การค านวณพ้ืนที่และการค านวณราคา 
    1) การค านวณพื้นที่และการค านวณ
ราคาในการปูพ้ืน 
    2) การค านวณพื้นที่และการค านวณ
ราคาในการปูฝาผนัง 
    3) การค านวณพื้นที่และการค านวณ
ราคาในการปูกระเบื้องดินเผา 

1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้เรื่องการค านวณ
พ้ืนที่และการค านวณราคาค่าแรงและวัสดุ 
การหาลูกค้า การประชาสัมพันธ์มาตรฐาน
ของการบริการ และการเจรจาต่อรองราคา 
2. ผู้เรียนฝึกค านวณพ้ืนที่ ราคาค่าแรง และ
วัสดุ การหาลูกค้า และวิธีการประชาสัมพันธ์ 
3. ผู้เรียนฝึกรับงาน และฝึกเจรจาต่อรอง
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4. เจรจาต่อรองราคากับลูกค้าได้
อย่างราบรื่นและเป็นที่พึงพอใจ
ของลูกค้า 
 
5. สรุปกระบวนการบริหาร
จัดการในการประกอบอาชีพช่าง
ปูกระเบื้องที่พึงประสงค์ของ
ลูกค้าได้ 

2. การประชาสัมพันธ์และการหาลูกค้า     
3. การควบคุมมาตรฐานของการบริการ 
4. การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า 

ราคากับลูกค้า โดยใช้บทบาทสมมติ และ
สถานการณ์จริง 
4. ผู้เรียน และผู้สอน สรุปกระบวนการ
บริหารจัดการในการประกอบอาชีพช่างปู
กระเบื้องได้ 


